Optimale woningpresentatie dmv verkocopstyling helpt!
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Optimale woningpresentatie dmv verkoopstyling helpt! Terug naar de nieuwsbrief

Optimale woningpresentatie d.m.v. verkoopstyling werkt!

Waarom verkoopstyling? Het aanbod en de concurrentie op de
huizenmarkt is groot. Zorg er dus als eerste voor dat uw huis niet opgaat
in de massa, maar eruit springt door optimale presentatie.

Maar ook is het belangrijk dat een potentiéle koper zich lekkervoeltin een
huis. En de eerste indruk van uw woning is bepalend. Kopers moeten
binnenstappen en in elke kamer een ‘woow-moment hebben.

Indien u De Bruyn en Tak NYM Makelaardij de verkoop van uw woning laat
verzorgen, kan Just Jackie bij u langs Komen voor een
kennismakingsgesprek. Hieraan zijn géén kosten verbonden.
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1. Just Jackie bekijkt uw woning abjectief en is gespecialiseerd in het
verkoopklaar maken van woningen.

2. Just Jackie zal na verkoopstyling uw HUIS laten zien in plaats van uw THUIS. Hierdoor spreekt u de
doelgroep beter aan.

3. Ll heeft eenvoordeel ten opzichte van uw concurrenten op de woningmarkt en dus een betere
onderhandelingspositie: verkoopstyling zorgt ervoor dat uw woning zich van de massa onderscheidt.

4. Just Jackie werktvolgens het Hands-On concept. Er wordt geen adviesrapport geschreven, maar gaat direct
aan de slag in uw waning.

5. Besparing van tijd en geld. Door uw woning optimaal te presenteren, wordt uw woning sneller verkocht. Hoe
eerder, hoe beter, toch? Dubbele woonlasten en ‘'n overbruggingskrediet zijn geen prettig vooruitzicht. Haal
dus alles uit de kast om de verkoop te bevarderen.

6. Minder prijsverlagingen: investeren in uw te koop staande woning loont! Het voelt tegenstrijdig; u gaat weg
uit de woning en dan toch nog investeren? Maar achterstallig onderhoud wegwerken en links en rechts
misschien een lik verf heeft meer resultaat dan hetverlagen van de verkoopprijs. Kopers hebben geen reden
meer om met een laag openingsvoorstel te komen.

. Just Jackie zet potentie om in resultaat! Een goed voorbeeld: een van de laatste projecten is binnen twee
maanden verkochtl



